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Tebrikler! Su andan itibaren multimilyon dolarlik bir sirketin yonetimindesiniz. Sensér
Uretiyor ve diger Ureticilere satiyorsunuz. Bu Ureticiler sattiklari cihazlarda sizden satin
aldiklar Grunleri kullaniyorlar. Sirketiniz diin itibariyle monopol olan Sensor sirketinin devlet
eliyle piyasadaki tekel statistinliin dagilmasi amaciyla birbirine es rakip firmalara bélinmesi
ile olustu.

Asagida sirketinizin ana ekraninin goérintisi bulunmaktadir.
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@ Kog; bulundugunuz ekranla ilgili bilgiler verir, karar ekranlarina girdiginizde de size
yardimci olacak bilgiler icin kendisine basvurabilirsiniz.

@ Dosya menisiinde ise; kararlarinizi siteme “Update official Decisions” kaydedebilir
boylelikle takim arkadaslarinizin calismalarinizi gérmesini saglayabilirsiniz. Save Draft ile
calistiginiz bilgisayara kaydedebilir, calismalariniza daha sonra devam edebilirsiniz veya sirket
sayfanizdan ¢cikmak icin Exit’i kullanabilirsiniz.



CAPSIM

TURKEY

@ Geri alma menisinl ise verdiginiz kararlari, en son kaydettiginiz resmi
kararlariniza(official update) veya Round’un en basindaki kararlariniza dénmek icin
kullanabilirsiniz.

@ Kararlar menisiinde sirket ici Ar&Ge, Pazarlama, Uretim, Finans ve TQM
departmanlariniza gegis yapabilirsiniz.

@ Proformalar menisiinde, departmanlarinizda aldiginiz kararlarin finansal tablolariniza
nasil etkiledigini ve sirketin bazi KPI degerlerini goérebilirsiniz. Bu meni igerisinde Bilango,
Gelir tablosu, Nakit akisi tablosu, Gosterge degerler, Kurumsal Karne sonuglarina
bakabilirsiniz. Ama bu tablolarin tamamen sizin verdiginiz kararlar ile olustugunu ve
PROFORMA oldugunu UNUTMAMALISINIZ!

@ Raporlar menisii 3 kisimdan olusur, ilk kissimda Fastrack(Gazete) bulunur. ikinci
bélimde sirketinizin gerceklesen yillik finansal tablolari bulunur. Ucilincii kisimda ise,
sektoriin durumu ile ilgili bilgiler iceren bir rapor bulunur.

@ Yardim menusiinde herhangi bir konu hakkinda aninda yardim alabilmek igin online
yardimi kullanabilir, kullanici rehberine géz atabilir veya Capsim destek hattina direk mail
gonderebilirsiniz. Bununla birlikte, round iginde aldiginiz resmi kararlarinizi veya deneme
kararlarinizi gozden gegirebilirsiniz. Ayrica bulundugunuz rounda kadar gergeklesen Kurumsal
karne sonugclariniza goz atabilirsiniz.
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Sirket Departmanlari

Sirket yonetiminde dort ana departman ve iki ek modiilde karar aliyor olacaksiniz. Bunlar;

R&D Departmaniniz rlin yelpazenizi tasarimlar. Bu departmanda musterilerinizin
degisen beklentilerine yonelik Urinleri gelistirmek ve degistirmekle ilgili kararlari
alabilirsiniz.

Pazarlama

Pazarlama Departmaniniz Urlnlerinizin fiyatlarini belirler ve Urinleri organize eder. Bu
Departman promosyon ve dagitim kanaliyla mdisterilerinizle etkilesiminizi de yonetir.
Pazarlama satis tahminlerini yapmaktan da sorumludur.

Uretim
Uretim Departmaniniz yillik dénemde kag birim Uretilecegine karar verir. Ayni zamanda
Grlnlerin Gretim hatti ve otomasyon yatirimlarindan da sorumludur.

Finans

Finans Departmaniniz tiim yil boyunca sirketin ihtiyaci olan mali kaynaklara sahip olmasini
saglar. Departman bankalardan kisa dénemli veya uzun dénemli borg alabilir, hisse senedi
alip satabilir, temettl dagitabilir.

insan Kaynaklari

insan kaynaklari modiilinde tiim yil boyunca sirketin ihtiyaci olan elaman sayisinin
belirlenmesinden, ise alim sirecinde elemanlarina yapilacak yatirrmdan ve elemanlari
egiterek sirketin verimliligini arttirmaya yonelik planlardan sorumludur.

Toplam Kalite yonetimi

Toplam Kalite Yonetimi(TQM) modiliinde, sirketin stratejisi dogrultusunda hangi alanlarin
iyilestirmeleri gerektigine karar verip, o alanlarda projelere yatirrm yaparak sirketin
verimliligini arttirmaktan sorumludur.

Her bir tur sonunda simulasyon islemeye devam eder ve bdylece sirketinizin rekabetteki

performansinizi ve gelisimini gérmenizi saglar.

Foundation kapsaminda sirket kararlarinizi dért temel ve 2 ayri modil ile toplamda 6 alanda
alirsiniz: Arastirma ve Gelistirme (R&D), Pazarlama, Uretim, Finans, insan kaynaklari ve Toplam
Kalite projeleri. Asagida, her bir alanda karar alirken neleri g6z 6niinde bulundurmaniz gerektigi

konusundaki bilgiler yer almaktadir.
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Arastirma-Gelistirme

Ar&Ge departmaninda yeni bir sensor projelendirmek ya da var olan sensorlerinizi
gelistirerek miusteri beklentilerini karsilamak igin stratejik kararlarinizi alabilirsiniz.
Musterileriniz sizlerden her sene performansi daha ylksek ve boyutu daha kigik
sensorler beklemektedir. Bundan dolayi driinlerinizin konumlandirmalarini yaparken,
Urdndn hangi tarihte musteri beklentisine gére durumunun nasil olacagini projelendirmek

ile yUkiimli oldugunuzu da unutmamalisiniz.

e Teamname: Andrews | SimID: F71072 | Round: 1 | Year:
= 16

Recalculate 20
@ Draft saved at Dec 29, 2017 03:4-?”-1 EET
7 " 7 7 | o | (i
Able 64 13.6 21000 $0
NA 0.0 0.0 0 $0 @

NA 0.0 0.0 0 $0
NA 0.0 0.0 0 $0
NA 0.0 0.0 0 $0
Total %0

Able

0 2 4 & & 1012 14 16 18 20
Performance

4.1

4
3.1

n
9
Perceived Age in Years

50 525 35 375 £10 f12: 51& 5175
Material Cost in dollars

B New Material Cost [l Old Material Cost -8 Able

@ Yeni bir sensor projelendirmek ve var olani revize etmek

©)

Yeni sensorlere once bir isim, Performans, Boyut ve glvenilirlik verilir. Tabii ki bu 6zelliklerin
ariinin girmesi istenilen pazar segmenti kriterlerine uymasi gerekir. Birka¢ sene icerisinde
pazardaki Urilinlerin takibini yapabilmek adina tim yeni sensor isimlerinin ilk harfleri, sirket
isminin ilk harfiyle ayni olmalidir. Var olan (rlnilnlize revize yaparken, segmentin
beklentilerini g6z 6niinde bulundurmali ve Urilinlinizl ona gore revize etmelisiniz.

Algi haritasi
Boyut ve performansini degistirdiginiz Grlinlerinizin bulundugunuz sene sonundaki algi
haritasi konumunda nereye yerlesecegini gorebilmenizi saglar. Uriinlerinizi ¢ikartirken

veya revize yaparken segment icerisinde olmasina dikkat etmelisiniz.

4
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Malzeme maliyetleri

Sensorlerinizin  malzeme fiyatlarina etki eden 06zelliklerinde degisime gittiginizde
Urdnlinizin maliyeti degisecektir. Ayrica yeni bir Griin ¢ikartirken daha kigik boyutlarda
yuksek performansli ve glvenirligi ylksek bir Girlin ortaya ¢ikarmak daha yiksek malzeme
maliyeti getirebilir. Ayrica Griinin proje slresi uzadik¢a da projelendirme maliyetinin
artacagini da goz 6niinde bulundurmaniz gerekmektedir. Sensor 6zelliklerini girdiginizde,

Urdninizdeki malzeme maliyetleri degisimini gozlemleyebilirsiniz.

Sensorin yasl

Sensoérlerinizi gelistirmek icin projeye aldiginizda, proje bitisinde sensériiniiziin yas! yariya
iner. Bunun sebebi ise misterilerinizin géziinde; yeni bir trin ¢ikarmamissinizdir ancak
ortaya ¢ikan Urin de eski trin degildir. Bundan dolayi sifir Griin gibi kabul etmez ve algida
GriintinGziin  yasinin yariya indigini dustinirler. Uriiniin yasinin  dismesini sadece
Guvenirlik o6zelligi degistirmez. Ayrica, her segmentte mdisterilerinizin farkh yas

beklentileri icerisinde oldugunu géz 6niinde bulundurmalisiniz.

ipucu: Her sayfada  bulunan  bilgi
butonlarinda, bolimle ilgili sizleri rekabette
bir adim 6ne tasiyacak bilgiler detayli olarak

anlatilmaktadir.
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Pazarlama

Pazarlama ekraninda drindnlzin pazardaki varligi konusunda detayli kararlar alinir.
Uriiniin  fiyatlandinlmasi, satis ve pazarlama biitcelerinin ayarlanmasi, yillik satis
tahminlerinin girilmesi ve alacak vadelerinin kararlari bu departmanin sorumlulugundadir.
Ayrica Urlinlerinizdeki; Ciro, degisken maliyetler, katki payi gérilmektedir.

Recalailata @ @ @ “ Markehng@ Teamname Andrews | SimID: F71072 | Round: 1 | Year:

Draft saved at Jan 02, 2018 02:45PM EET

Promo Sales Benchmark Your Gross Vanahle Contrib Less
Budget Budget Prediction Forecast Revenue Margin Promoi/Sales

Able 34.00 1000 1000 1,122 $38,138 $ 30,368 $7,770 $5,770
NA $0.0 $0 $0 0 - $0 $0 50 $0
NA $0.0 $0 $0 0 - $0 $0 $0 $0
NA $0.0 $0 $0 0 - $0 $0 $0 $0
NA $0.0 $0 $0 0 - $0 $0 $0 $0
Total $ 1,000 $1,000 1,122 0 $ 38,138 $ 30,368 $7.770 $ 5,770
AR Lag [da@ 1[ 30| A/PLag(days) () :[ 30
Unit Sles Forecast

~ 0 oS

A g

g =] 1,121

é 40 $38.138 é -

E o]

g g

£ £

= [

=20 wn 05

o &

g 3

: £

- o =

Able Able

@ Variable Cost [ Marketing B Margin After Marketing | Lo High |

@ Fiyatlandirma
Her segmentin farkl fiyat beklentisi bulunmaktadir. Musterilerinizin fiyat degisikliklerine
tepkisi ise segmentler bazinda degiskenlik gosterebilir. Bundan dolayi fiyatlandirmalar
yapilirken misterilerin fiyata duyarhliklarina dikkat etmeniz gerekmektedir. Ornegin Low
Tech segmentinde maksimum fiyat beklentisi $35.00’dir. Eger Low Tech segmentindeki
musterilerinize $45.00 fiyat ile satmak isterseniz Low Tech musterileriniz Grinlerinizi
almayacaktir.
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Pazarlama biitgesi

Pazarlama butgeniz drlnlerinizin  pazarda misteriler tarafindan bilinmesini saglar.
Uriinlerinizin  6zellik olarak diger misterilerinizin Griinlerinden iyi olmasina ragmen,
pazardaki misterileriniz ve potansiyel misterilerinizin GrlinlintGzi bilmeden almalarina
olanak yoktur.

Bunun yaninda, Urlinlerinizin bilinirligi her sene 1/3 oraninda diser. Sizin sene sonu
bilinirliginiz 60% oldugunu varsayalim. Mdsterilerinizden 1/3 U 6numuzdeki sene sizin
drdnlerinizi unutacak Boylece siz sene basina %40 bilinirlik ile baglayacaksiniz. Pazarlama
butcesi olarak $1,5 M ayirirsaniz size yaklasitk %35 bir bilinirlik kazandirir boylece sene

sonunda %75 bilinirlige ulasabilirsiniz.

P e e . e

40%

30%

20%

10%

I
|
I
|
I
t
|
I
|
|
I
|
|
I
I

0% + ; . : :
$0 $500,000 $1,000,000 $1,500,000 $2,000,000 $2,500,000 $3,000,000
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(3 Satis biitgesi

Satis biitceniz Uriinlerinizin pazarda miisteriler tarafindan bulunmasini saglar. Uriinlerinizin
satis kanallarini gelistirmezseniz musterileriniz Grlinlerinizi begenmelerine ragmen pazarda
bulamazlar potansiyel satislarinizdan da kaybedersiniz. Pazarlama faaliyetlerine benzer
sekilde, satis kanallarinizin her sene iyilestirilmesi gerekmektedir. Ancak Satis kanallarini
ivilestirmek biraz daha zordur. Ornegin; sene sonunda %60 bulunurluk ile kapattiginiz
durumda, sene basinda yine %40 bulunurluk ile baslarsiniz. Ancak bulunurluk seviyenizi
gecen seneye gore daha iyi bir seviyeye getirmek isterseniz, harcamaniz gereken para

segment icinde toplam $2 M civarinda olacaktir.

One Product Two or More Products

40%

30%

20%

10%

S U (S —

3

$0 $500,000 $1,000,000 $1,500,000 $2,000,000 $2,500,000 $3,000,000 $3,500,000 $4,000,000 $4,500,000

0%

ipucu: Ayni segmentte bulunan Urlnler ayni

yerde satilir. Bundan dolayi butgelerini ortak
olarak kullanabilirler.
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Kiyaslama tahmini

Kiyaslama tahminini, rakiplerinizin Urinlerinde higbir degisiklik yapmadigi durumda
Uriinlerinize olabilecek tahmini gosterir. Satis tahminlerinizi bu tahmin yontemi lizerinden
YAPMAMALISINIZ. Bu tahmin sadece fiyatlandirmalarinizda ve Satis & Promosyon
bitcelerinize yaptiginiz yatirrmin etkilerini KIYASLAMAK icin kullanabilirsiniz. (6rnegin;
Urtiniintiziin simdiki fiyatinda tahmini satisi ile fiyatinin yiikselttikten sonraki tahmini satisi
kiyaslayin.)

Satis tahmini

Satis tahmininiz sizin igin ok 6nemlidir. Tahmininizi yaparken pazarda bilinirliginiz ne kadar?
Pazarin ne kadarina ulasabiliyorsunuz? Musteriler Urinlerinizi ne kadar begeniyor? Gibi
basliklara dikkat etmelisiniz.

Sistem icerisinde bulunan bitin proforma tablolar sizin satis tahmininiz {izerinden
hesaplanir. Bundan dolayi satabileceginizin ¢ok altinda veya cok Ustlinde bir satis tahmini
girmeniz, bitlin proforma tablolarinizi manipile edebilir.

ipucu: Misterileriniz Urinlerinizi ne kadar cok
begenirse, sizin Urlinlerinizi daha ¢ok almak ister. @
Bundan dolayi aralik ayr misteri begeni endeksi

satis tahminlerinde 6nemli bir rol oynar !

Vadeler

Alacak ve verecek vadelerinizi bu ekranda ayarlayabilir ve kiyaslama tahminini kullanarak
etkisini gozlemleyebilirsiniz. Ancak unutulmamalidir ki vadelerinizin etki ettigi alan sadece
satislariniz degil ayni zamanda nakit akisi ve {iretim performansinizi da etkiler. Ornegin alacak
vadesini actiginiz zaman mdsterileriniz sizlere daha ge¢ para ddeyecegi icin sizden daha ¢ok
Uriin almak isteyebilirler ancak nakit akisiniz sikintiya girebilir. Odeme vadesini actiginiz
zaman ise nakit akisiniza olumlu bir etkisi olabilir ancak unutmamalisiniz ki tedarikgileriniz
parasini almadan size mal géndermeye ¢ekinirler.
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Uretim ve insan Kaynaklari

Uretim departmani, bir yil icerisinde (iretilecek iriin miktarina, kullanilacak kapasite

miktarina, kapasite artirrmina veya azaltimina ve otomasyon seviyesinin arttirilmasina

veya azaltilmasina karar verir. Uretim pazarlama ile, yatirim ise finans departmani ile

isbirligi icinde yapiimalidir.

Recalculate
Schedule
- Able
Unit Sales Forecast (1) 214
Inventory On Hand () 87
Production Schedule (7) | 1300 |
Production After Adj. () 1,287

Able
2nd 5hift Production® (7) 62.5%
Labor Cost/Unit (1) $11.10
Material Cost/Unit (1) $15.97
Total Unit Cost (7) $27.07
Contribution Margin (7) 35.5%

()

Physical Plant

Able
1st Shift Capacity (7) 800
Buy/Sell Capacity (7) | 0|
Automation Rating (7) 3.0
New Autom. Rating (7) | 3.0 |
Investment ($000) (7) s0
Max Invest (])
AJP Lag (days) (7)

@ Planlama

0.0%
$0.00
$0.00
£0.00
0.0%

50

0.0%
$0.00
$0.00
£0.00
0.0%

50

% Production & HR | HR |

HA HA Total

A NA
0.0% 0.0%
$0.00 $0.00
$0.00 $0.00
£0.00 £0.00
0.0% 0.0%

A NA  Total

800

0

$0 $0 $0

$6,948

[ 30

;ﬁ:iirsnname: Andrews | SimID: F71072 | Round: 1 | Year:

Staffing

Needed Complement ()
Complement % (7)
Complement (7)

1st shift Complement ()
2nd shift Complement (7)
Overtime% (])

Turnover Rate ()

New Employees (1)
Separated Employees (1)
Recruiting Spend (7)
Training Hours (7)
Productivity Index ()

Recruiting Cost (7)
Separation Cost (7)
Training Cost (7)

Total HR Admin Costs (])

Draft saved at Jan 02, 2018 03:27PM EET

Last

Vear This Year
250 250
@99%| 100 | o,
248 248
154 154
54 54
1.3% 1.3%
10.1% 10.1%
25 25
0 0
@ @ g 0]
0 0|
100.0% 100.0%
§25
50
50
$25

Uretiminizi satis tahminlerinize gére yapmaniz gerekmektedir. Planlama boliminin ilk
satirinda pazarlama ekraninda girdiginiz tahmininizi géreceksiniz. Ureteceginiz iriinden
gecen sene elinizde ne kadar kaldigini bilmeniz gerekmekte ve tahmininize ulasmak icin
Uretim adedini ona gore girmelisiniz. Bu bilgiyi de ikinci satirda gérebilirsiniz. Uretim
miktarinizi hesaplayip, girdikten sonra fireler sonrasi elinizde kalan Uriin miktarina dikkat
etmeniz gerekmektedir. Ar&Ge asamasinda olan Urlinlerinizin ¢ikis tarihleri, o Grlintn yilhk
Uretim kapasitesi kullanimini etkiler. Son satirda sene icinde satisa hazir ka¢ tane Uriniin

elinizde olacagini gorebilirsiniz.
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@ Oranlar
Bu bolimde lretim tesisinizi ne kadar efektif kullandiginizi ve birim basina maliyetlerinizin ne
kadar oldugunu goézlemleyebilirsiniz. Planlanan Uretim miktarinda yapacaginiz degisiklikler
buradaki her kaleme etki edecegini de goz 6niinde bulundurmaniz gerekmektedir.

(@) Uretim Tesisi yatirnnmlari
Bu bolimde Uretim kapasitenizin ve otomasyon seviyesinin ne kadar olacagina karar
verebilirsiniz. Yatirim biitgenizi sag alt tarafta gozlemleyebilirsiniz. Bltceniz 6nceki senelerde
yaptiginiz finansal aktiviteler ile baglantilidir. Sirket durumunuz iyiye gittigi stirece yonetim
kurulunuz bu miktar arttiracaktir.

ipucu: Ar&Ge galismasina baslanilan Grin igin
kapasite ayni sene icerisinde alinmasi gerekir.

@ Eleman ihtiyac
Bu boélimde gecen seneyle karsilastirmali olarak, bu seneki operasyonlariniz i¢cin ne kadar
elemana ihtiyaciniz oldugunu sistem size gdsterir. Bu noktada sizin vermeniz gereken karar
elemanlarin hepsini ise alarak, bu ihtiyacinizin %100’'ni m{ karsilayacaksiniz? Yoksa hali
hazirda var olan elemanlariniza biraz mesai mi yaptiracaksiniz? Bu iki seceneginde isgilik
maliyetlerine etki edecegini goz 6ninde bulundurmalisiniz.

(5) ise Alim Siireci ve Egitim
insan kaynaklari departmaninizin sizin yeni elemana ihtiyaciniz oldugunda, sirketinize
katilacak her yeni eleman icin ne kadar yatirim yapmasina karar vereceksiniz. Ayrica var olan
elemanlarinizi da maksimum 80 saat olmak Uzere yillik egitime gonderebilirsiniz. Boylece
sirketinizde nitelikli eleman sayisi ve sirketinizin liretkenligi de artar.

11
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Finans

Finans departmaninda; 6zet olarak yatirimlarinizi, hisse fiyatinizi ve hisse fiyatinizdaki
degisiklikleri gorebilirsiniz. Bankalardan kisa veya uzun donemli borg¢ alabilir veya uzun
donem borcunuzu erkenden 6deyebilirsiniz. Ayrica hisse senetlerinizi piyasadan toplayabilir
veya elinizde bulunan hisselerinizi satarak nakit yaratabilirsiniz. Sirketinizin kar edecegini 6n
gorlyorsaniz ise yatirimcilariniza temettli dagitabilirsiniz. Sene sonunda eger nakit
pozisyonunuz ekside goriniyorsa verdiginiz kararlar dogrultusunda sirketinizin batacagi

ongorilmektedir. Buna gore kararlarinizi tekrar gézden gegirmelisiniz.

el E Finance Ieogrgname: Andrews | SimID: F71072 | Round: 1 | Year:
Draft saved at Jan 02, 2018 04:19PM EET
Finances Liabilities & Owner's Equity
Flant Improvemen  Accounts Fayable : 12.5 %
Total Investments ($000) () %0 i
~ Current Debt- 0 %
Sales of Plant @uipment (i) £0
Common Stock !
Shares Outstanding (000) (7) 2,000 Retained Earnings : 54.2 % — — Long Term Debt : 223 %
Price Per Share () $11.17
Eamings Per Share (7} 4 0.88
= Common Stock: 10.2 %
Max Stock Issue (5000) (7) § 4,468
Issue Stock {$000) (7) 3 0 Long Term Debt
Max Stock Retire (5000) (1) $1,117 Retire Long Term Debt ($000) () \2) 4 0
Retire Stock ($000) (7} $ 0 Issue Long Term Debt ($000) (7 3 0
Dividend Per Share (J) $| 0.00 Long Term Interest Rate (i) 10.0%
Cimrent{Nebt @ Maximum Issue This Year (1) $ 2,480
Interest Rate () B.6%
e e Yo AR Lag (days) (D 30
ue This Year (] §0 A/P Lag (days) (1) 30
Borrow ($000 $ 0 =
Cash Positions = MIm — 5 — —
December 31, 2015 (7 E Series Number () Face Amount () Current Yield () 2015 Close (i
. 11.052017 $ 867 10.8% £101.74
December 31, 2016 (] % 4,060
12.052019 $1,733 11.3% $106.34
13.052021 $ 2,600 11.5% £113.07

@ Tesis yatirnmlan
Uretim departmaninizda yaptiginiz yatirimlarin ézetini gorebilirsiniz. Eger tesis satisi
planladiysaniz bur bélimde kirmizi olarak gozikecektir.

(@ Hisse senedi
Bu bdlimde hisselerinizle ilgili biitlin bilgiler bulunmaktadir. Toplam kag adet hissenizin
oldugu, hisse degerinizin ne kadar oldugu, sene icinde yapilacak aktiviteler sonucunda hisse
basina kazancin ne kadar olacagi, bu sene icerisinde maksimum satabileceginiz hisse miktari,
bu sene icinde alabileceginiz maksimum hisse miktari ve paydaslariniza temetti dagitma
secenegi bulunmaktadir.
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Uzun Donem Borglanma

Bu bolimden uzun dénem borg alabilir veya var olan borcunuzu erken kapatabilirsiniz.
Dordiinci satirda sene iginde toplam ne kadar uzun dénem borg alabileceginizi
gostermektedir. Simiilasyon icerisinde uzun dénem borg¢lanma secenegi bono ile
yapilmaktadir. Yani siz %10 faiz orani ile $2M bono alimi yaptiginizda, bononun geri 6deme
tarihine kadar her sene faiz oranini 6dersiniz. Geri ddeme tarihinde ise borcunuzun tamamini
odersiniz. Alt menitde uzun dénem borglarinizin 6deme tarihleri, aldiginiz borg miktarlari,
faiz oranlari ve bu sene icinde 6demek isterseniz her 100 dolar borcunuza karsilik 6demeniz
gereken miktarlar gérinmektedir.

Kisa Donem Borglanma
Bu bélimde sene igerisindeki faiz oraninizi, 6deyeceginiz kisa donem borg miktarinizi
gorebilir ve tekrar kisa dénem borg alabilirsiniz.

Nakit Pozisyonu

Sene sonu nakit pozisyonunuzun pozitifte kapanmasi gerekmektedir. Sene sonunu pozitif
olarak kapatamayan sirketlerin battigini sdyleyebiliriz. Ayrica Sirketiniz sene icerisinde nakit
acigina dismesi durumunda Tefecinin size verecegi acil yardim fonu Ustte bulunan kisa
donem borg faizinin 10 puan lizerinde olacaktir ve bir sonraki sene icerisinde sizden borcunu
tahsil edecektir.

ipucu: Bankalardan aldiginiz borg¢ sizi finansal
olarak zor duruma sokmayabilir ancak Tefeciden @
aldiginiz bor¢ hem finansal yonden sikintiya sokar

hem de Kurumsal karne sonuglarinizi etkiler.
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CCEf6 Sigma Training

Andrews

CAPSIM

TURKEY

Toplam Kalite yonetimi

Sirketinizin stratejisi dogrultusunda, rakiplerinize Gstunlik kurmak istediginiz alanlarinizi
veya eksik gordiigliniiz alanlariniza yatirnm yaparak glclendirebilir ve rekabette one
gecme firsati yakalayabilirsiniz. Yatirdiginiz bltceye ve projelere gore sag tarafta bulunan
tahmini etkiyi gozlemleyebilir ve alt tarafta bulunan rakip karsilastirmasi ile kendi
yatirimlariniza karar verebilirsiniz.

@ Teamname: Andrews | SimID: F71072 | Round: 1 | Year:
2016

BJ@(SUUU: @

Total Current Expenditures ($000) : £ 0

Draft saved at Jan 02, 2018 04:40PM EET

& 0
% 0 Projected Cumulative Impacts Worst Case Best Case
0
] Material Cost Reduction 0.0% 0.0%
0
3 Labor Cost Reduction 0.0% 0.0%
0
: Reduction R&D Cycle Time 0.0% 0.0%
0
3 Reduction in Admin Costs 0.0% 0.0%
0
Ed Demand increase 0.0% 0.0%
Quality Function Deployment Effort & 0
& 0
GEMI TQEM Sustainability Initiatives & 0
3 Andraws o Andraws o Andraws
g Baldwin 0 Baldwin 0 Baldwin
B Chaster 0 Chester 0 Chester
H Dighy 0 Dighry 0 Dighry
3 ri Erie ri
8
B Material @ Labor BB Admin Cost Reductions BB R&D Cycle Time Reduction B Demand Increase

@

Kalite Projeleri

Sirketinizin sureclerini iyilestirebilmeniz icin 10 farkh projede yatirim yapabilirsiniz. Her proje
birden fazla alana etki edebilir. Yatirnrmlarinizi yaparken stratejinize uygun bir algoritma
icerisinde yatirimlarinizi yapmaniz gerekmektedir.

Yatirim biitcesi

Bu projelere sene icerisinde harcadiginiz toplam parayi géstermektedir. Bu para Nakitinizden
eksilecegi icin dikkatli harcamaniz gerekmektedir.

Projenin etkisi

Yapmis oldugunuz yatirimlarin, sireclere nasil etki ettigini bu bolimden 6l¢ebilirsiniz. Hangi
projenin, hangi slirece daha fazla etki ettigini en iyi ve en kotl ihtimalleri kullanarak
gorebilirsiniz.

Rakip Karsilastirmalari

Rakiplerinizin  slireglerinin  ne seviyede iyilestirdigini bu bdlimden
inceleyebilirsiniz. Ayrica iyilestirilen slireclere bakarak rakibinizin stratejisinin ne
oldugu hakkinda ¢ikarimlar da yapabilirsiniz.
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CAPSIM

TURKEY

Yardimci Tablolar
ideal Nokta Tablosu

Tur Performans Boyut Performans Boyut
0 4,8 15,2 7,4 12,6
1 53 14,7 8,1 11,9
2 5,8 14,2 8,8 11,2
3 6,3 13,7 9,5 10,5
4 6,8 13,2 10,2 9,8
5 7,3 12,7 10,9 91
6 7,8 12,2 11,6 8,4
7 8,3 11,7 12,3 7,7
8 8,8 11,2 13,0 7,0

Segment Biiyiime Tablosu

Tur Duisuk Teknoloji | Yiiksek Teknoloji
0 5.040 2.160
1 5.544 2.592
2 6.098 3.110
3 6.708 3.732
4 7.379 4.479
5 8.117 5.375
6 8.929 6.450
7 9.822 7.740
8 10.804 9.288

Diisiik Teknoloji

1.Fiyat  $15.00 - $35.00

2. Yas ideal Yas = 3.0
3. MTBF 14.000 - 20.000 Saat

4. Konum  Her tur degisir

Satinalma Kriterleri

41%
29%

21%
9%
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Yiiksek Teknoloji

1. Konum  Her tur degisir 33%
2. Yas ideal Yas=0  29%
3. Fiyat $25.00-$45.00 25%

4. MTBF 17.000 - 23.000 Saat 13%




